Importeur Sandra Olij heeft rechten van vier champagnehuizen

'Als er wat te vieren is, ben ik er b ]

DOOR CO BUYSMAN

OUDE NIEDORP - Er wordt in
West-Friesland te weinig
champagne gedronken. Ten-
minste, dat vindt Sandra Olij.
Sinds mei vorig jaar is zij
voor vier champagnehuizen
importeur ,,Jk heb een
mooie baan”, , Zegt ze. ,»Als er
wat te vieren is, wil ik er bij
zijn.”

,.Het is een uit de hand gelopen
hobby geworden”, begint de 43-
jarige in Oude Niedorp wonen-
de West-Friezin. ,,Tot je 21e
dronk je lambrusco, dat was de
gewoonte in de kop van Noord-
Holland.” Ze werkte op de Am-
sterdamse effectenbeurs, toen
ze met champagne — die ze met
kerst als relatiegeschenk kreeg —
kennismaakte.

,,Ik kende champagne van de
vooroordelen. Een fles is duur,
de smaak is zuur en je drinkt
het alleen met oud en nieuw.
Maar je hebt champagne in veel
soorten en smaken. Het is net
als met wijn: de een houdt van
een zoete, de ander houdt van
een droge wijn. Champagne
hoort bij jouw smaak te pas-

»

s€n.

Hart volgen

De Niedorpse leefde met de ge-
dachte drie dagen te gaan wer-
ken. ,,Maar dat is moeilijk, als
je in de effecten zit. Ik merkte
dat mijn hart bij de champagne
lag en eind 2007 besloot ik mijn
hart te volgen. Vanaf mei 2008
ben ik echt aan de gang.”

Haar bedrijf heet Champagne
& Co. Sandra Olij heeft de rech-
ten van vier Kleinere champag-
nehuizen. Bijzonder is die van
Vincent Bliard, waar champag-
ne op biologische wijze wordt
gemaakt. Toen ze eens in het
enige bed & breakfast in het
dorpje Hautvillers verbleef,
bleek de zoon van de eigenares-

Sandra Olij wil sabreren. ,,lk vind het ook leuk om een mooi verhaal te vertellen.”

se zijn eigen champagnehuis te
hebben. De demi-sec is de zoet-
ste die Champagne & Co in zijn
assortiment heeft. ,,Als je nog
nooit champagne hebt gedron-
ken, moet je de demi-sec eerst
proberen. Als je geoefend bent,
ga je over op de brut.”

Ze richt zich op het zakenle-
ven en de geschenkenmarkt.
,,Op mensen die werkzaam zijn
in de autobranche, makelaars.
Als er een auto of een huis is
verkocht en de verkoper wil de
nieuwe eigenaar een fles cadeau
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Welke West-Friese vrouwen hebben succes met een eigen bedrijf?
Vandaag: Sandra Olij, importeur van champagne.

geven. Maar dat kan ook als
mensen gaan trouwen of bij een
geboorte. Een opening, overal is
een feest van te maken. Het
nieuwe museum van Dirk Sche-
ringa, dat roept om een glas
champagne.”

Het streven is tienduizend
flessen te verkopen. ,,Daar hoop
ik binnen vijf jaar naar toe te

gaan.” Om het doel te bereiken
houdt Sandra Olij regelmatig
proeverijen. ,,Die zijn er niet al-
leen om te proeven. Ik vind het
ook leuk een mooi verhaal te
vertellen.”

De eerste mousserende wij-
nen waren er aan het einde van
de twaalfde eeuw. Bubbels erin
werden lange tijd als een fout
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gezien, maar rond 1800 kwam
er een kentering en werd cham-
pagne een koninklijke drank.
0ok Napoleon was er gek op.
Sandra Olij: ,,Het verhaal gaat
dat hij voor elke veldslag cham-
pagne insloeg. Zijn officieren
sabreerden, zij sloegen met een
sabel de kop van de fles eraf.
Zijn legers wonnen steeds. Eén
keer brak Napoleon met zijn
traditie. Dat was vlak voordat
hij naar Waterloo ging.”

Meer informatie:
www.champagneenco.nl



